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Prospection de clients potentiels : Recherche de clients potentiels pour nos clients, en
utilisant des techniques de prospection et de marketing ciblé.
Prise de rendez-vous : Organisation de rendez-vous avec des prospects qualifiés, en
fonction des objectifs et des besoins de nos clients.
Représentation commerciale : Représentation de nos clients auprès de leurs clients
potentiels, en leur présentant leurs produits et services et en répondant à leurs questions.
Négociation commerciale : Négociation des termes et des conditions de vente avec les
clients, en veillant à ce que les intérêts de nos clients soient protégés tout en offrant une
valeur ajoutée aux clients.
Suivi des ventes : Suivi des ventes auprès des clients et gestion de la relation client, en
veillant à ce que les clients soient satisfaits de leurs achats et en offrant un service après-
vente de qualité.
Gestion des partenariats : Développement de partenariats avec d'autres entreprises ou
organisations pour promouvoir les produits et services de nos clients et étendre leur
réseau de clients potentiels.
Veille concurrentielle : Suivi de l'évolution du marché et de la concurrence pour anticiper
les tendances et adapter la stratégie commerciale en conséquence.
Formation commerciale : Formation de l'équipe commerciale de nos clients sur les
techniques de vente et de négociation, ainsi que sur les produits et services de leur
entreprise.
Analyse des résultats : Analyse des résultats de la représentation commerciale pour
mesurer l'efficacité de la stratégie commerciale et identifier les opportunités
d'amélioration.

Nous sommes une société spécialisée dans la représentation commerciale pour les
entreprises de toutes tailles et de tous secteurs d'activité. Nous proposons une gamme
complète de services pour vous aider à augmenter votre performance commerciale. Voici un
aperçu de nos services :
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https://www.agence-copernic.fr/blog/10-conseils-pour-augmenter-votre-performance-commerciale

